
 ACNA 4327/MGNA 4327 رقم المساق:

  دراسة جدوى اقتصادية:  اسم المساق

 11/2018/   تاريخ الامتحان: 

 (أسئلة2):عدد الأسئلة

 ساعة واحدة زمن الامتحان:

 (نعم) استخدام الآلة الحاسبة

 جامــــعـة فــــلســـطين
 

 الامتحان النصفي )الثاني(

 الأوللفصل الدراسي ل

2018-2019 

 المصري حمدانأ. اسم المحاضر :              

  بلال عنبرأ.                                         

 ــــــــــــــــــــــــــــــــــــــب:رقم الطال             

 ــــــــــــــــــــــــــــــــــــــاسم الطالب:             

 ـــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــالكليـة: ـ             

 القسم / التخصص : ـــــــــــــــــــــــــ             

 استخدام المعاجم أو القواميس )لا(          
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 (ةدرج 15)                                                                                                      لية:    أجب عن الأسئلة التا لسؤال الأول:ا 
 

(  أمام العبارة الخاطئة . ثم انقل/ي الإشارة إلى X( أمام العبارة الصحيحة أو علامة )√/ي علامة ) ضع .أ
(اتدرج5)                                                          :دول المخصص لذلكالج

 .ارتفاع الأسعارعكسياً مع  القدرة الشرائية للمستهلكتتناسب  .1

 يمة.يُعتبر تقديم منتج قديم في سوق جديدة أعلى مخاطرة من تقديم منتج جديد في سوق قد .2

 .يعتمد تحليل الارتباط على قياس العلاقة بين متغيرين أو أكثر وتحديد اتجاه هذه العلاقة .3

 تقدير تكاليف إقامة المشروع تهدف دراسة الجدوى المبدئية إلى .4

دير حصر مستهلكي المنتج موضع الدراسة وتقعلي  في تقدير الطلب طريقة المعدلات السائدة لاستهلاك المنتجتعتمد  .5
 .مباشرةاستخدامهم بطريقة  معدلات

 5 4 3 2 1 الرقم
      الإجابة

 

                        (اتدرج5)  :ثم انقل/ي الإشارة إلى الجدول المخصص لذلك .مما يلي الصحيحة الإجابة اختار/ي .ب 
 :لهذه السلعة على يقصد بدرجة المرونة لسلعة ما بأنها قياس تأثير أحد العوامل المؤثرة في الطلب .1

 ليس مما سبق .د  الكمية لنفس السلعة .ج  الدخل لنفس السلعة .ب    السعر لنفس السلعة .أ 

 :عند قيامك بجمع بيانات عن سلوك المستهلكين فان سؤالك عن دوافع الشراء لدى المستهلك يساعد في تحديد .2
 سبق ماجميع  .د  معدل الاستهلاك الامثل .ج  معالم السياسات التسويقية .ب  الفئة المستهدفة .أ 
 :البيانات اللازمة لإعداد الدراسة التسويقية بيانات عن من .3

 جميع ما سبق .د  شاط التجارينال .ج  المنافسين .ب  الدخل .أ 
وأن حجم الطلب  1.2يساوي  2017 -2016اذا علمت أن معامل المرونة السعرية للطلب علي سلعة ما في عامي  .4

% عن 10عدل زيادة دولار بم 10هو  2018عام  مليون وحدة وأن سعر الوحدة المتوقع في 15هو  2017في عام 
  هو : 2018ن حجم الطلب المتوقع في عام العام السابق فإ

 وحدةمليون  20 .د  وحدةمليون  62 .ج  وحدةمليون  25 .ب  وحدةمليون  17 .أ 

% سنويا ومعدل النمو 3مليون نسمة معدل النمو السكاني  5في دراسة تسويقية لسلعة ما تبين ان عدد السكان يبلغ  .5
مليون وحدة فان  12من تلك السلعة  2015% سنويا فإذا بلغ الاستهلاك الفعلي لعام 1ي متوسط استهلاك الفرد ف

 هو 2018الطلب المتوقع على تلك السلعة لعام 
 مليون وحدة 13 .د  مليون وحدة 55.6 .ج   مليون وحدة   67.51 .ب  مليون وحدة 76.51 .أ 

 

 5 4 3 2 1 الرقم
      الإجابة
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 (اتدرج5)                                               :العلمي المناسب لكل مما يلي صطلحاكتب/ي الم .ج 

 .ميل الظاهرة نحو الزيادة أو النقصان خلال فترة طويلة من الزمن (---------------) 1
 .لي التحليل الوصفي للعوامل المؤثرة في الطلبإ للتنبؤ بالطلب تستند طريقة (---------------) 2
 .نموذج محاكاة للمشروع المقترح حيث يتم تصوره قبل البدء في تنفيذه (---------------) 3
 .تقيس مدى استجابة الكمية المطلوبة للتغير النسبي في الدخل (---------------) 4
غطيتها في يتوقع ان يقوم المشروع موضع الدراسة بتالمتاحة  نسبة من الفجوة التسويقية (---------------) 5

 .السوق
 

 (ةدرج 15)                                                                                                     :              أجب عن الأسئلة التالية السؤال الثاني:
 

 :لدى القيام بإعداد الدراسة التسويقية لسلعة ما أمكن جمع البيانات التالية 
 2015 – 2011بيانات متعلقة بالطلب على السلعة خلال السنوات من  .أ 

 2013 2012 2011 السنــوات
 2015 2014 أســاس

 22 16 14 10 8 الطلب )مليون وحدة(
 

 % سنويا4مليون وحدة ، ومعدل النمو في الإنتاج  20من هذه السلعة  2015بلغ الإنتاج المحلي خلال عام  .ب 

 .% سنويا5مليون وحدة ، ومعدل النمو في الصادرات  3من السلعة  2015م بلغت الصادرات خلال عا .ج 
 :المطلوب   
 أساس. 2013، وبأخذ سنة باستخدام أسلوب السلاسل الزمنية 2018تقدير حجم الطلب المتوقع لعام  .1

...................................................................

................................................................... 

...................................................................

...................................................................

...................................................................

................................................................... 
...................................................................

...................................................................

...................................................................

................................................................... 

................................................................... 

................................................................... 

................................................................... 

................................................................... 

...................................................................................................................................................... 

...................................................................................................................................................... 

...................................................................................................................................................... 

     السنة

2011     

2012     

2013     

2014     

2015     

     المجموع



 ACNA 4327/MGNA 4327 رقم المساق:

  دراسة جدوى اقتصادية:  اسم المساق

 11/2018/   تاريخ الامتحان: 

 (أسئلة2):عدد الأسئلة

 ساعة واحدة زمن الامتحان:

 (نعم) استخدام الآلة الحاسبة

 جامــــعـة فــــلســـطين
 

 الامتحان النصفي )الثاني(

 الأوللفصل الدراسي ل

2018-2019 

 المصري حمدانأ. اسم المحاضر :              

  بلال عنبرأ.                                         

 ــــــــــــــــــــــــــــــــــــــب:رقم الطال             

 ــــــــــــــــــــــــــــــــــــــاسم الطالب:             

 ـــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــالكليـة: ـ             

 القسم / التخصص : ـــــــــــــــــــــــــ             

 استخدام المعاجم أو القواميس )لا(          
 

 3 

 ، مع التعليق على النتائج.2018تقدير حجم الفجوة التسويقية لعام  .2

......................................................................................................................................................

......................................................................................................................................................

......................................................................................................................................................

............................................................................................................................. .........................

............................................................................ ..........................................................................

......................................................................................................................................................

............................... .......................................................................................................................

........................................................................................................................................ .............. 

............................................................................................................................. .........................

......................................................................................................................................................

...................................................................................................................................................... 

......................................................................................................................................................

...................................................................................................................................................... 

............................................................................ ..........................................................................

......................................................................................................................................................

......................................................................................................................................................

......................................................................................................................................................

............................................................................................................................. .........................

...................................................................................................................................................... 

...................................................................................................................................................... 

=   Z% )حيث 90، والتعليق على النتائج، وذلك عند مستوى ثقة 2019تقدير حدود فئة الطلب على تلك السلعة لعام  .3
 .1.3613( إذا علمت أن معامل الخطأ = 1.65

.................................................................................................................. ....................................

......................................................................................................................................................

......................................................................................................................................................

......................................................................................................................................................

...................................................................................................................................................... 

.................................................................................................................................. ....................

......................................................................................................................................................  
......................................................................................................................................................

...................................................................................................................................................... 

...................................... ................................................................................................................

......................................................................................................................................................

......................................................................................................................................................

......................................................................................................................................................

............................................................................................................................. .........................

...................................................... ................................................................................................

......................................................................................................................................................

...................................................................................................................................... ................

................................................................................................................................. ..................... 
...................................................................................................................................................... 



 ACNA 4327/MGNA 4327 رقم المساق:

  دراسة جدوى اقتصادية:  اسم المساق

 11/2018/   تاريخ الامتحان: 

 (أسئلة2):عدد الأسئلة

 ساعة واحدة زمن الامتحان:

 (نعم) استخدام الآلة الحاسبة

 جامــــعـة فــــلســـطين
 

 الامتحان النصفي )الثاني(

 الأوللفصل الدراسي ل

2018-2019 

 المصري حمدانأ. اسم المحاضر :              

  بلال عنبرأ.                                         

 ــــــــــــــــــــــــــــــــــــــب:رقم الطال             

 ــــــــــــــــــــــــــــــــــــــاسم الطالب:             

 ـــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــالكليـة: ـ             

 القسم / التخصص : ـــــــــــــــــــــــــ             

 استخدام المعاجم أو القواميس )لا(          
 

 4 

......................................................................................................................................................

...................................................................................................................................................... 

............................................................................................................................. .........................

......................................................................................................................................................

......................................................................................................................................................

......................................................................................................................................................

...................................................................................................................................................... 

......................................................................................................................................................

......................................................................................................................................................

......................................................................................................................................................

............................................................................................................................. .........................

............................................................................................... .......................................................

......................................................................................................................................................

.................................................. ....................................................................................................

......................................................................................................................................................

...................................................................................................................................................... 

.............................................................................................................. ........................................ 

......................................................................................................................................................

......................................................................................................................................................

......................................................................................................................................................

......................................................................................................................................................

............................................................................................................................. .........................

......................................................................................................................................................

......................................................................................................................................................

......................................................................................................................................................

.......................................................................................................................... ............................

......................................................................................................................................................

......................................................................................................................................................

......................................................................................................................................................

............................................................................................................................. .........................

......................................................................................................................................................

......................................................................................................................................................

......................................................................................................................................................

...................................................................................................................................................... 

......................................................................................................................................................

......................................................................................................................................................

......................................................................................................................................................

............................................................................................................................. .........................

......................................................................................................................................................

......................................................................................................................................................   

  

 
 

 الأسئلةانتهت 
 مع تمنياتي لكم بالتوفيق والنجاح

 


